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i. Publics

e Conseillers clientéle particuliers
e Toute personne intéressée par le domaine

¥
-);(— Objectifs de la formation

e Appréhender les garanties personnelles et réelles
e Proposer la meilleure garantie en fonction de I'opération financée
e Maitriser le risque de I'octroi d’un crédit
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e Pré-requis Connaitre la réglementation du crédit immobilier

/G) Eléments du programme

LES SURETES REELLES

LES SURETES IMMOBILIERES

e Les différents privileges
— Les privileges spéciaux
— Le privilege du Préteur de Denier
e Les différentes formes d’hypothéque
— L’hypotheque conventionnelle
— L’hypothéque rechargeable
— L’hypothéque judiciaire

LES SURETES MOBILIERES

e Lanotion de droit de gage général
e Le nantissement

LA PROMESSE D’AFFILIATION HYPOTHECAIRE

e La subrogation
LES SURETES PERSONNELLES

LE CAUTIONNEMENT

e La caution « personne physique »
e La caution « personne morale »
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