
 

Décider les dossiers professionnels 
Exercer sa délégation de crédit 

 

 Directeurs de Région, de Groupe et leurs adjoints 

 Directeurs d’agence décideurs sur les dossiers pros 

 Analystes crédit 

 

 Décider sereinement les demandes de financement 

 Apporter de la valeur ajoutée dans la lecture des dossiers de crédit en 2ème ou 3ème niveau 

 Maîtriser le diagnostic économique et financier 

 

 Connaître les fondamentaux de l’analyse économique et financière 
 

 

PERFECTIONNEMENT DE L’ANALYSE FINANCIERE DE PREMIER NIVEAU 

 La maîtrise d’une méthodologie d’étude des dossiers pros  

 Approche économique des dossiers pros 

 Les fondamentaux de l’organisation juridique fiscale et sociale des professionnels 

 Le calcul du disponible, la notion de trésorerie (FDR et BFR), le calcul du point mort 

 Trouver les bons indicateurs pour aller à l’essentiel et prendre position sur un dossier 

METHODOLOGIE DE L’ANALYSE FINANCIERE DE DEUXIEME NIVEAU 

 Les objectifs de l’analyse de deuxième niveau 

 Les étapes de l’instruction d’un dossier en deuxième niveau 

 Les domaines d’apport de valeur ajoutée du manager 

MISE EN SITUATION 

 Quiz de début de journée 

 Etude de cas d’application 

 Echange d’expérience 

 


