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i. Publics

e Chargés de clientéle et directeur d’'agence en mesure de commercialiser
des produits de prévoyance
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-);(— Objectifs de la formation

e Comprendre les couvertures existantes en matiére d’arrét de travail.
e Evaluer les besoins des clients
e Préconiser une solution adaptée aux clients
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e Connaitre I'environnement de la santé et le contrat d’assurance ou connaissances équivalentes

/G) Eléments du programme

L’ARRET DE TRAVAIL : UN RISQUE IMPORTANT
LES SITUATIONS A L’ORIGINE DE L’ARRET DE TRAVAIL
LES COUVERTURES EXISTANTES ET LEURS DUREES

LES PRINCIPALES GARANTIES PROPOSEES

e Accident

e Maladie

e Accident et Maladie

e Les franchises

L’EVALUATION DE LA PERTE DE REVENU

EFFECTUER UNE PROPOSITION UNE SOLUTION ADAPTEE
LE QUESTIONNAIRE MEDICAL

LA FISCALITE DES INDEMNITES
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